
Resultatorienteret salgskonsulent
Kunne du tænke dig at være en del af en virksomhed i 
fremgang? Og have Øst-/Sønderjylland og Fyn som din 
arbejdsplads?

Hvem er vi
Profil Værktøj importerer og videresælger skærende 
værktøj hovedsageligt til træbearbejdning i Danmark. 
Virksomheden er grundlagt i 1999, og har base i Herning, 
hvor også moderselskabet er hjemhørende.
Vi er en innovativ virksomhed, der er med til at præge 
udviklingen inden for de produktserier, vi arbejder med.

Jobbeskrivelse
Dine primære opgaver bliver opsøgende salgsarbejde, 
opfølgning og pleje af eksisterende kunder samt tilføre 
nye kunder. Kunderne er primært byggemarkeder med 
afsæt i det professionelle segment og du vil bl.a. skulle 
optimere og vedligeholde vores sortiment.
Jobbet er en fuldtidsstilling, hvor du primært er på  
landevejen. Der vil også være administrative opgaver, 
som du løser enten derhjemme eller på hovedkontoret.
En stor del af jobbet er også at deltage i messer og andre 
salgsfremmende aktiviteter. 

Vi søger dig som
•   Har erfaring med B2B-salg, gerne inden for bygge- eller 

industribranchen – evt. som håndværker, men det er 
ikke et krav

•   Er selvstændig, struktureret og har et stort drive
•   Har gode kommunikations- og forhandlingsevner
•   Er resultatorienteret og har en naturlig evne til at  

skabe og vedligeholde relationer

•   Er fleksibel og kan arbejde både selvstændigt og som 
en del af et team

•   Har kørekort (kategori B) og er villig til at rejse i hele 
landet

Vi tilbyder:
•   En spændende og udfordrende stilling med store ud-

viklingsmuligheder, hvor du selv planlægger din dag
•   Et stærkt fagligt miljø med engagerede kolleger
•   Attraktiv lønpakke med fast løn
•   Firmabil, telefon og computer
•   Løbende efteruddannelse hvis det ønskes samt støtte 

til din personlige og faglige udvikling

Er du klar til at tage udfordringen op og blive en del af 
vores dynamiske team?
Så send din ansøgning + CV til Jens Brandt på jb@p-v.dk. 
Vi behandler ansøgningerne løbende. Har du spørgsmål 
til stillingen, er du velkommen til at kontakte Jens på 
ovenstående mail eller på tlf. 2537 2122.

Vi ser frem til at høre fra dig!


